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FALSO BIM 

EL CLIENTE ACABA ENCONTRANDO QUIEN LE PRESTE ESTE TIPO DE 
SERVICIOS Y OBTIENE UN PRODUCTO… 
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EL FRIKI 

EL CLIENTE GASTA ENORMES RECURSOS EN UN PRODUCTO QUE NO 
CUMPLE CON SUS NECESIDADES.  
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EL CONSULTOR PIRATA 

EL CLIENTE SE GASTA MUCHO DINERO EN ALGO QUE NO NECESITA  
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CASO DE ÉXITO 

EL CLIENTE OBTIENE LO QUE BUSCABA 
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CASO DE ÉXITO 

MUY BIEN, CON LA IDEA QUE 
NOS TRASMITE, PODEMOS 
ELABORAR LOS EMPLOYER 
REQUIEREMENTS. ¿CUÁNDO 
EMPEZAMOS? 

INMEDIATAMENTE 
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MUCHAS GRACIAS 

Javier Cordellat 
jcordellat@typsa.es 

TYPSA Comunitat Valenciana 
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